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Rotyis Jozsef és Szabo Sandor neve széles korben ismert a hazai pénziigyi szektorban:
elébbi tobbek kozott a Budapesti Ertéktézsde elsé szamu vezetSjeként dolgozott
hosszu éveken keresztiil, utébbi pedig az MKB Bank és a K&H Bank private banking
tzletagait iranyitotta az elmult 10 évben. Rotyis Jézsef manapsag vezetd
privatbankarként, Szaboé Sandor pedig a prémium banki lizletag igazgatojaként dolgozik
a privatbanki szolgaltatasokat kinald, 6sszesen mintegy 70 milliard forintos vagyont
kezel6 SPB Befektetési Zrt.-nél.

Mindketten jelentés karriert tudhattok magatok mogott a pénziigyi szektorban, igy
nyilvan a piac legnagyobb szerepléi is tart karokkal vartak benneteket. Miért a
privatbanki szegmens kisebb szerepléjének szamité SPB mellett dontottetek,
amikor valtottatok?

Rotyis Jozsef: Az én eddigi szakmai palyafutdsomnak a Budapesti Ertékt6zsde mellett volt
egy masik meghatarozé terllete is, ugyanis tobb éven keresztil foglalkoztam kotvények
kockazatelemzésével és hitelmindsitésével. Mivel két évvel ezel6tt Uj szakmai mihelyt
kerestem és egyértelmlen a befektetési bankari tevékenységben gondolkodtam, igy magatol
értet6d6 volt szamomra, hogy az SPB — Magyarorszagon véleményem szerint egyedulallo —
globalis vallalati kotvénypiaci tapasztalata miatt, itt kamatoztatom azt a tudast, amit korabban
kockazatelemz6ként megszereztem.



Szab6 Sandor: Az én dontésemben az SPB Uzleti modellje volt a meghatarozo, az a tény,
hogy tavaly januar 6ta az SPB az egyetlen, valamennyi piaci szegmensben — azaz a
kotvénypiacokon, a részvénypiacokon és a befektetési alapok piacan egyarant — teljesen
fuggetlen private banking tanacsadé Magyarorszagon. Ez a flggetlenség persze nagyobb
felel6sséget és fokozottabb adminisztracios terhet ré rank, ezt azonban vallalhato
kompromisszumnak tartjuk a szakmaisagunk megérzése érdekében. Ezen tul az SPB
alapvetd értékrendje is szimpatikus a szamomra, hiszen itt egy konzervativ befektetési filozofia
parosul a vilagra nagyon nyitott gondolkodassal.

Milyen eléonyoket kinal szamotokra az SPB, példaul egy multinacionalis hatterd piaci
szereplohoz képest?

Rotyis Jozsef: A cég fliggetlensége valdban alapvetd tényez6é6 a szakmai tisztességunk
szempontjabdl. Emellett szamomra az is fontos, hogy mivel mi egy kisebb méret(i befektetési
szolgaltatd vagyunk, ezért afféle reneszansz bankarként mikddink, azaz tébb terllethez is
ertentnk kell. Ez nagyon valtozatossa és élvezetessé teszi a mindennapi munkankat: piaci
elemzéseket készitink, majd kivalasztjuk a befektetési célpontokat, &sszedllituk a
terméktajékoztatokat, apoljuk az Uugyfélkapcsolatokat, megkétjlk az Uzleteket, végul
elvégezzuik az ugyletekhez kapcsolddd adminisztraciot is.

Szab6é Sandor: igy igaz, és annak kdszénhetéen, hogy nem egy-egy részteriilettel
foglalkozunk egy nagy rendszeren belll, a munkank eredményessége, a sikerek és a kudarcok
is egyarant els6sorban rajtunk mulnak, és ezekrdl altalaban gyors visszajelzést is kapunk, ami
mindkettdnknek nagyon fontos. Emellett a kizardlag szakmaisagon alapul6 teljes dontési
szabadsagot emelném ki a legnagyobb elényként.



Milyen szakmai célkitlizésekkel érkeztetek az SPB-hez, és hany ligyfél, mekkora
kezelt vagyon tartozik hozzatok?

Szabdé Sandor: Az én f6 feladatom az, hogy tovabbi lendlletet adjunk az SPB két éve
elinditott, és jelenleg mar tébb mint 400 ugyfél kdzel 7 milliard forintos vagyonat kezeld
prémium banki Gzletaganak. A célunk a jdvében is a piac felllteljesitése, és az Uzletag jelenlegi
kezelt vagyonanak 5 éven belll torténé megduplazasa. Ennek érdekében kidolgoztuk az
kialakitasa, és el6ttink all még egy nagy kihivas is: meg kell talalnunk az ezek
megvaldsitasahoz legalkalmasabb U] kollégakat is.

‘

kezdtem hozza a feladataimhoz az SPB-nél: az lgyfeleink ram bizott, jelenleg mintegy 1,5
milliard forint érték(i befektetéseinek gyarapitasat a legnagyobb szakértelemmel és
tisztességgel akarom végezni.

Az SPB egy alapvetéen konzervativ befektetdi szemlélettel rendelkezé privatbanki
szolgaltatd, ez a fajta befektetési filozéfia mennyire all kézel hozzatok?

Szabé Sandor: Fontos hangsulyozni azt, ami egyébként az SPB nyitott termékstrukturajat
szemugyre veve is jol lathatd, hogy a konzervativ jelz6 esetinkben semmiképpen sem
valamiféle maradisagra utal, hanem azt jelenti hogy mi soha nem fogunk hatalmas
kockazattal, példaul tOkeattétellel vagy jelentds volatilitassal jaro termékeket kinalni az
ugyfeleinknek. Ebben az értelemben az SPB egy konzervativ szemléletli szolgaltatd, és ez a
sajatomeéval teljesen 6sszeegyeztethetd értékrend.



Rotyis Jozsef: Az SPB viszonylag kis mérete inkabb elényds adottsagunk, semmint
hatranyunk, hiszen mi nem egy globalis pénzigyi szupermarket doboztermékeit kinaljuk,
hanem személyre szabott kiszolgalast és — els6sorban nemzetkdzi vallalati kdtvenyekbdl allé
— teljesen egyedi portféliokat nydjtunk minden egyes Ugyfelinknek, miutdn megismertik
befektetési céljaikat és habitusukat. Tehat a rank jellemz8d konzervativ befektetési filozofia
mentén is nagyon kuldonb6zd portféliokat allitunk 6ssze az Ugyfeleinknek, igy az altaluk
meghatarozott prioritdsok alapjan akar a nagyobb kockazatvallalas is belefér a munkankba,
ezzel kapcsolatban azonban hangsulyoznam a fegyelmezettség szerepét: mindig tudnunk kell,
hogy mi az ugyfél kockazattlré-képessége, mik a hozamelvarasai, és ezekhez ragaszkodva
kell kialakitanunk a szamara legjobb befektetéseket.

Szerintetek milyen készségek kellenek ahhoz, hogy valaki jé privatbankar legyen?

Rotyis Joézsef: Bar evidencianak tlinhet, sajnos mégsem az manapsag, hogy nagyon komoly
szakmaisag kell ahhoz, amit csinalunk. Hiszen példaul a Bloombergen keresztll 5 millio
befektetéshez férliink hozza, s ezek kozil kell kivalasztanunk azokat, amelyek az lGgyfelek
egyedi hozamelvarasainak egy adott id6szakban megfelelnek.

Szab6 Sandor: Az eddigi palyafutdsom soran végig abban a szerencsés helyzetben voltam,
hogy a szakma krémjével dolgozhattam egyutt, és bar nagyon kulénféle emberekkel
ismerkedtem meg, azt gondolom, hogy a szaktudas mellett egy készség alapvetéen Iényeges
ahhoz, hogy valaki j6 privatbankar legyen: az empatia. Ugyanis csak akkor tudunk jo,
személyre szabott befektetési tanacsokat adni a hozzank forduld klienseknek, ha képesek
vagyunk beleélni magunkat az tugyfeleink helyzetébe.
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